
La filosofia alla base di Promelit,
azienda con un’esperienza di 25 anni nel-
l’ambito dei sistemi per la comunicazione,
è di utilizzare le innovazioni tecnologiche
solo dove e quanto necessarie; per far que-
sto sono essenziali l'attenzione alle neces-
sità del cliente e la conoscenza dello stato
dell'arte della tecnologia. Questa flessibi-
lità nel proporre soluzioni è alla base del-
l'attenzione per il cliente, Promelit è capa-
ce di attribuire i giusti prodotti e le giuste
risorse ad ogni progetto. Promelit si pro-
pone sul mercato non solo come distribu-
tore di prodotti nel settore delle telecomu-
nicazioni e della videosorveglianza, ma co-
me azienda in grado di supportare i propri
clienti fornendo soluzioni "ad hoc" studia-
te da specialisti in grado di comprendere e
analizzare le specifiche esigenze degli stes-
si. L'evoluzione della tecnologia procede
infatti in modo così rapido che spesso ren-
de difficile per le aziende (soprattutto me-
dio-piccole spesso prive all'interno di spe-
cifici specialisti ITC) conoscere quali so-
luzioni tecnologiche all'avanguardia il mer-
cato oggi offra ed elaborare quindi uno stu-
dio tecnico che ottimizzi, in funzione del-
le proprie esigenze, il rapporto prestazio-
ni desiderate/costi. Promelit, operante nel
settore delle telecomunicazioni e della vi-
deosorveglianza da più di venti anni, ha

maturato una lunga esperienza e, grazie ai
suoi specialisti, affianca il cliente nell'ana-
lisi delle sue reali necessità guidandolo,
quando necessario, nell'individuazione del-
la soluzione per lui ottimale sia sotto il pro-
filo tecnico che economico. Questa fase si
concretizza con la realizzazione di un pro-
getto che racchiude e sintetizza tutto il la-
voro di studio precedentemente svolto. Il
progetto è l'elemento forse più importante
di tutto il ciclo di fornitura in quanto even-
tuali errori commessi in questa fase pos-
sono essere recuperabili successivamente

spesso solo con elevati aggravi economici
per il cliente. Un progetto eseguito corret-
tamente sintetizza invece diversi obiettivi:

fornire sempre e solo ciò che effettivamen-
te necessita al cliente senza mancanze ma
anche senza esuberi che originano costi

non necessari, ponendo però contestual-
mente la massima attenzione affinché la
fornitura sia il più possibile flessibile a mo-
difiche/ampliamenti successivi e in grado
di mantenere la massima longevità. 

“Grazie a Promelit, sorveglio ufficio, casa, negozio.  
  E anche le mie spese.”

*Più IVA. **Servizi opzionali con supplemento.

Sistemi di videosorveglianza da solo 10,63 euro al mese* per telecamera.
Per videosorvegliare i tuoi beni, nulla è più conveniente di Promelit. Perché ti consente anche di non acquistare il sistema, ma versare  
solo una piccola quota mensile. Disponendo così di un sistema completo che registra gli eventi, li invia anche su cellulare**, con
avvisi SMS, movimento delle telecamere via internet**, ricerca per evento e tempo, supporto audio e connessione di più sistemi via IP. 
Nel pieno rispetto delle norme sulla privacy. Chiamaci subito all’800-82.82.82 o scrivi a dimax@promelit.it
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Promelit offre dispositivi ad alta prestazione per la sicurezza sia per il mercato delle aziende sia per i privati

Videosorveglianza professionale? 
Posso pagarla a rate 

SOLUZIONI AD HOC STUDIATE SULLE ESIGENZE DEI SINGOLI CLIENTI PER UN SERVIZIO FLESSIBILE E REALMENTE EFFICACE

Ad Arcore, Lesmo e Corezzana 
la videosorveglianza è targata Promelit
Lo scorso anno Promelit ha vinto la gara cittadina per un sistema di videosorve-
glianza per i comuni di Arcore, Lesmo e Correzzana. Il sistema prevede la coper-
tura totale dei tre comuni attraverso una rete di ponti wireless che permetto-
no la gestione di 55 telecamere. Ognuno dei tre comuni è munito della sua pro-
pria sala di regia ed è stata data la possibilità all’impianto di Arcore di accedere

alle immagini registrate dei comuni di
Lesmo e Corezzana. È interessante no-
tare che la rete wireless fornita dalla
Promelit è predisposta per offrire ai cit-
tadini diversi servizi aggiuntivi come
l’accesso ad internet o il collegamento
in VoIP. Attenti alle novità del merca-
to, vicini alle necessità dei clienti e do-
tati di un centro R&D estremamente
competente, con questo ennesimo pro-
getto vinto, Promelit continua ad af-
fermarsi come player importante nel
mondo della sicurezza in Italia.

Telecamere senza cavi, 
novità per la videosorveglianza  
Promelit opera in tutta Italia grazie ad una nutrita rete di distributori. “In mate-
ria di videosorveglianza professionale per il privato– racconta il direttore marke-
ting della società Silvio Vegliani – siamo in grado di soddisfare tutte le esigenze,
dalla casa più piccola a quella che richiede un consistente numero di telecamere.
Con noi tra l’altro il servizio può anche essere pagato su base mensile come som-
ministrazione di un servizio invece che
di un prodotto. Inoltre ultima novità na-
ta in casa nostra sono le telecamere wi-
reless che non richiedono l’installazio-
ne dei cavi per la loro operatività, un si-
stema che presenta una serie immagi-
nabile di vantaggi”.   

Le nuove tecnologie per la videosorveglianza: 
nascono nella divisione Ricerca e Sviluppo dell’azienda
Nata nel 2000, la divisione di videosorveglianza dell’azienda ha in breve tempo con-
ferito alla Promelit una posizione leader del mercato permettendole di diventare
"punto di riferimento" per gli installatori più attenti alle nuove tecnologie e alle
nuove esigenze del cliente. Il core business è legato al mondo della videosorveglian-
za, con applicazioni che spaziano dall'ambito residenziale a quello bancario, dal-
l'esercizio commerciale all'aeroporto, fino ad arrivare ai centri urbani e ad aree este-
se del territorio, ma che prevede anche soluzioni per gli utenti privati più attenti ed
esigenti. Sviluppata in questi ultimi anni, la trasmissione dei dati video su IP, rappre-
senta il punto di forza nel quale Promelit esprime il suo know how originario. Og-
gi, per altro, le soluzioni per la sicurezza si possono pagare anche ratealmente.




